
何時でも何処でも スピーディな情報共有の時代へ  

 

Internet 

 

営業日報 

基幹システム 

受注 在庫照会 

マスター 

情報共有をモバイルでリアルタイムに処理すれば                                                      
業務の効率化とコスト削減が可能                      

 

①基幹システムにモバイルシステム(携帯電話アプリケーション)をアドオン 

入出庫 

・検索・照会 

・ダウンロ－ド&アップロード 
・日報入力&送信 

 電話及びメール送受信  

・画像データ添付 

・在庫情報の 

   照会 
・受注入力&送信 

・受注履歴の照会 

・JANコード&QRコードの読取り 

・入出庫入力 

・Windows Mobile 6 搭載 
WordやExcel、PowerPoint、PDF、Outlookな
ど、PC向けアプリケーションとの互換性有 

②基幹システムの一部に            
モバイルシステム(Windows)をアドオン 

・Windows Vista Home Premium  
  with Service Pack1正規版  

「Office Excel 2007」「Office Word 2007」 
「Office PowerPoint 2007」をはじめとする 
多彩なアプリケーションを標準装備 
<外出先での資料作成に活用 >  

③基幹システムのPC端末を             
モバイル端末にリプレイス 

①の機能に加えて
Office製品を使用 

ハンディターミナル     

から携帯電話へ切替 

【ソリューション】 

モバイルソリューション 

・数百台といったモ バイル端

末導入でもコストは抑えるこ
とが可能 

・専用アプリケーションで業務
のスリム化を実現できます 

・システム利用者が操作を覚
えるのが容易 

< メリット > 



株式会社    アイカ 
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■お問い合せ・資料請求は 

事例１ )大手食品製造メーカーの「モバイル個店情報システム」 

発注入力 

売上入力 

在庫入力 

出退勤入力 

本部情報 

 販促情報 

  プロモーション計画 

  プロモーション実績 

 販促履歴 

 定番情報（改廃） 

Internet 

双方向通信 

スーパー・コンビニ等 

売り場の写真 

鮮度・棚割情報の入力 

マスター管理 

データ分析 

  関連部署との連携       

個店の事情に合わせた提案を行う営業部隊が全国に配置されており、営業は各自担当する個店を訪
問し、調査データを本社に送付する手段として携帯電話を使ったシステムを採用した。         
営業が月に1回FAXしていた事務処理からリアルタイムでデータの共有が社内全体で図れたことで営
業戦略上の効果は絶大であった。 

事例１)の類似として、以下の様なシステム例もある 

不動産管理業務での「物件管理システム」 

介護支援専門員（ケアマネージャー）の「介護訪問情報システム」  

事例２ )フランチャイズ事業及び店舗運営会社の「商品管理+出退勤管理システム」 

Internet 

データダウンロード 

プロモーション評価 

  総合評価 

  消費者の声 

  担当者の声 

  気付き 

プロモパック発注 

商品発注 

訪問履歴 

鮮度調査結果 

勤怠データ 

発注データ   

納品データ 

請求データ 

取引先 

狭いスペースの店舗内で利用可能であり、1店舗毎の端末コストを抑え、計画している店舗数の急増

にも対応可能なシステムを検討した結果、携帯電話によるシステムを採用した。                     
店舗のパート、アルバイトの出退勤管理、取引先への商品発注がリアルタイムでシステム化され事務
処理の負担が劇的に減少した。 

・ブース型        ・店舗併設型 
・テナント型      ・移動車 *4タイプの店舗タイプ有 

モバイルソリューション事例 

※携帯電話機の持っている機能は、通信キャリ
ア・携帯電話メーカー・機種毎に大きく異なります。
システムの構築には、まず必要とされる機能を洗
い出し、その機能を実現可能な携帯電話のキャ
リアや機種を選定することが必要になります。導
入コストや運用コストも含め、最適な携帯電話の
システムをご提案しています。 

セキュリティ対策にも優れ、管理負担を軽減し大き
な割引サービスが見込めるほか、回線請求をまとめ
ると割引率がアップしたり、万一のトラブル時にも安
心サポート等々の法人契約ならではのサービスをご

提案しています。              

 


